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HALUATKO UUSIA, HYVIA ASIAKKAITA?

“Miten tavoitan uusia hyvia asiakkaita?”

Né&in kysyi minulta asiantuntijapalveluja tuottavan yrityksen johtaja.
Koulutuksen aikana me kdvimme taté kysymysté lavitse. Myéhemmin han
sitten kertoi, ettd saamallaan opilla hén oli saavuttanut toistakymmenté uutta,
hyvéé, ostavaa asiakasta!

UUSASIAKASHANKINTA HALTUUN!

Koulutus on sinulle, joka haluat menestyad, olet valmis katsomaan asioita eri
nakdkulmista ja haluat tehda toita tuloksellisesti, ei vain entista enemman
toistaen.

Sen avulla:

. Erotut Kilpailijoista; rakennamme yhdessa asiakashankintaan juuri sinulle
ja sinuun henkildkohtaisesti perustuvan ratkaisun.

. Voit uudistaa uusasiakashankintaasi ja ymmarrat miksi
toimintatapoja on valttamatonta joskus muuttaa.

e Opit hallitsemaan ajankayttoa; opit tekemaan kohdennetumpaa tyota
oikeiden hyvien, asiakkaiden loytamiseksi.

Koulutuksemme perustuu sinun ainutlaatuisuuteesi.
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Koulutuksen sisalto:

1.

Tunnista persoonalliset vahvuutesi; hyddynna niita asiakashankinnassasi.
Tybelaman tunnealytesti (EBW) antaa sinulle tiedon ja avaimet
onnistumiseen.

Ennakkotehtdvd; auttaa ymmartamaan omaa tilannettasi, miksi asiakas
valitsisi juuri sinut.

Koulutuspdiva(intensiivivalmennus, 1 paiva); mietimme pienryhmissa
soveltamismahdollisuuksia, askeleita ja ratkaisuja, seka luomme yhdessa
menestystarinan uusasiakashankinnastasi.

Jalkitehtdva; koulutuspaivan aikana sovimme jatkotehtavan ja sen
palauttamisen aikataulun. Tehtavasta saat sitten henkilékohtaisen,
yksityiskohtaisen palautteen.

Seuranta; sovitun ajan kuluttua kdymme kanssasi lapi mita haasteita ja

onnistumisia olet kohdannut.

Investointisi on 480 € + alv
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